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InternetInternet
PsychologiePsychologie
MultisupportMultisupport

SoirSoirééeses
VoyagesVoyages
InformationInformation

CommercialeCommerciale
StratStratéégiquegique
Relations HumainesRelations Humaines

ePublicité – Web Marketing – Psychologie de l’acheteur potentiel
Analyse comportementale – Conseils onLine – Création de publicitaires
Cartes de visite – Flyers – Affiches – Campagnes publicitaires – PLV 
Théories statistiques – Analyse de données – PAO/ DAO

ePublicitePublicitéé –– Web Marketing Web Marketing –– Psychologie de lPsychologie de l’’acheteur potentielacheteur potentiel
Analyse comportementale Analyse comportementale –– Conseils Conseils onLineonLine –– CrCrééation de publicitairesation de publicitaires
Cartes de visite Cartes de visite –– FlyersFlyers –– Affiches Affiches –– Campagnes publicitaires Campagnes publicitaires –– PLV PLV 
ThThééories statistiques ories statistiques –– Analyse de donnAnalyse de donnéées es –– PAO/ DAOPAO/ DAO

Organisation de soirées entreprise – Divertissements entreprise
Planification et organisation de voyage entreprise
Créateur d’évènements entreprise – Diffusion de l’information ponctuelle
Création de site Internet évènementiel professionnel

Organisation de soirOrganisation de soiréées entreprise es entreprise –– Divertissements entrepriseDivertissements entreprise
Planification et organisation de voyage entreprisePlanification et organisation de voyage entreprise
CrCrééateur dateur d’é’évvèènements entreprise nements entreprise –– Diffusion de lDiffusion de l’’information ponctuelleinformation ponctuelle
CrCrééation de site Internet ation de site Internet éévvèènementiel professionnelnementiel professionnel
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Communication commerciale – Psychologie du client
Techniques d’approche & d’influence – Stratégie de l’échange
Communication interne – Relations humaines – Politique publique
Gestion des ressources humaines – Analyse organisationnelle

Communication commerciale Communication commerciale –– Psychologie du clientPsychologie du client
Techniques dTechniques d’’approche & dapproche & d’’influence influence –– StratStratéégie de lgie de l’é’échangechange
Communication interne Communication interne –– Relations humaines Relations humaines –– Politique publiquePolitique publique
Gestion des ressources humaines Gestion des ressources humaines –– Analyse organisationnelleAnalyse organisationnelle

Nos ingNos ingéénieurs commerciaux regroupent leurs savoirs pour votre succnieurs commerciaux regroupent leurs savoirs pour votre succèès.s.

Avant de produire, il faut savoir transmettre. Avant de parler, Avant de produire, il faut savoir transmettre. Avant de parler, il faut savoir il faut savoir éécouter. Avant lcouter. Avant l’’acceptation vient la compracceptation vient la comprééhension. hension. 
ICONCEPTIONSICONCEPTIONS®® CommunicationCommunication s’appui sur un  rappui sur un  rééseau de compseau de compéétences compltences compléémentaires dmentaires d’’expexpéérience et de qualitrience et de qualitéé afin de vous afin de vous 
satisfaire par ses prestations professionnelles pour la rsatisfaire par ses prestations professionnelles pour la rééussite de votre entreprise.ussite de votre entreprise.
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Contact: communication@iconceptions.net Tel: +336 10 16 14 12       Fax: +334 93 81 16 50
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